


Te doy la bienvenida a este espacio

Una guia interactiva para descubrir a quién querés acompanar en
tu negocio (y como hacerlo con mas claridad y conexion).

Sabemos que para poder conectar (y vender) hace falta
reconocer con claridad a esa persona con la que querés
compartir el viaje: Esa que cuando llega, sentis que todo tiene
sentido, que entiende el valor de lo que hacés, que no solo
necesita lo que ofrecés, sino que lo desea desde un lugar
genuino.

A esa persona la llamamos “tu pasajero ideal”.

Este recurso esta disefado para ayudarte a descubrirlo, a
observarlo con mas sensibilidad y estrategia, y a crear un mapa
que te sirva cada vez que necesites tomar decisiones en tu
comunicacion, tus servicios o tus ventas.
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Completemos el pasaporte

Vamos a empezar este recorrido explorando con quien VOS
te sentis comoda trabajando. Para ello te propongo la
siguiente dinamica:

Completa con palabras sueltas, adjetivos o frases:
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¢Qué necesita saber para confiar en vos?

Escribi algunas ideas de mensajes clave, testimonios,
resultados, frases que te van a ayudar a estructurar primero
el “mensaje” y a partir de ahi te va a permitir pensar en la
comunicacion de tus servicios.

¢En queé etapa de su viaje esta?

Recién estd despertando a este deseo / necesidad

® Ya investigo y esta buscando una guia

B Esta decidido, solo necesita confiar

® Ya me conoce, pero aun no dio el paso

éTenés clientes que se te vienen en mente queriendo que
vengan “muchos mas como ellos”? Tomate un minuto para
pensar qué caracteristicas tienen en comun.

Una vez que respondas todo, te invito
| a redactar un parrafo describiendo lo
[més detalladamente posible a esa
'_ij:persona, para tenerla siempre en
‘mente
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Si quisieras trabajar sobre tu
negocio de manera acompanada
para intervenirlo, potenciarlo y
tomar decisiones estratégicas para
comunicar y vender, podemos
hacerlo en Mentoria 11 o grupal

Retiro emprendedor . 'Y

Tracemos coordenadas juntas
reservando una consultoria Gratis
de 15 minutos para ayudarte a
identificar por donde empezar
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https://redcomunicaciones.com.ar/retiro-emprendedor/
https://calendar.app.google/Xfp6Fy1ZvgizxPWq6
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